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Cadre de compétences EntreComp : Idées et opportunités (Saisir les opportunités) 

Objet et destinataires 

Cette activité pratique vise à fournir des méthodes pour "saisir les opportunités". Cela 

signifie qu'il faut être capable d'identifier une idée commerciale qui a le potentiel 

d'apporter une valeur ajoutée aux clients et à l'entrepreneur lui-même en termes de 

chiffre d'affaires, de bénéfices, de satisfaction et de bien-être. Il s'agit d'un processus 

continu qui implique d'évaluer l'attrait et la faisabilité de l'idée.   

Résultats de l'apprentissage 

L'objectif principal de l'unité d'apprentissage est le suivant : 

• Définir le concept principal de "saisir les opportunités 

• Identifier des exemples d'"opportunités commerciales" pour générer de la valeur 

pour les autres 

• Élaborer une analyse SWOT 

• Passer d'une idée à un plan d'action 

Description des activités et des exercices 

Réfléchissez et répondez à la question suivante : Pourquoi un entrepreneur doit-il saisir les 

opportunités ? Voir les réponses aux points ci-dessous : 

• Réfléchir à des idées 

• Trouver des solutions aux problèmes 

• Être innovant 

Étape 1 : Effectuez les tâches créatives suivantes pour saisir les opportunités qui se 
présentent dans votre routine et au sein de votre famille. 

a. Votre routine : fermez les yeux et visualisez votre routine quotidienne. Notez 

ensuite tout ce que vous faites dans la journée. Pouvez-vous déceler des 

opportunités cachées ? 

b. Vos relations : dressez la liste de tous les membres de votre famille et de ce qu'ils 

font. Réfléchissez aux conversations ou aux questions que vous avez à leur poser. 

http://www.itenetwork.eu/


Le soutien de la Commission européenne à cette publication ne constitue pas une 
approbation de son contenu, qui reflète uniquement les opinions des auteurs, et la Commission ne 
peut être tenue responsable de l'utilisation qui pourrait être faite des informations contenues dans 
cette publication. 

 

Discutez de ces questions avec les membres de votre famille et vos amis. Il se peut 

qu'il y ait une opportunité cachée. 
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Phase 2 : Jeu des opportunités : une série de scénarios et d'images sera présentée. 
Regardez les images, identifiez les problèmes et trouvez des opportunités pour créer des 
solutions. Pouvez-vous identifier les opportunités ?  
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Méthodologie 

Étude de cas 1 - Inkpact 

Charlotte Pearce, fondatrice et PDG d'Inkpact, parle du développement de son entreprise. 

Écoutez comment elle parle d'une opportunité et de la manière dont elle l'a saisie. 

Vidéo de Charlotte Pearce  

https://www.youtube.com/watch?v=omqdkhSY4OE&feature=youtu.be  

Étude de cas 2 - Reach Robotics 

Silas Adekunle, fondateur et PDG de Reach Robotics, nous donne un aperçu du 

développement de son entreprise. Il nous explique comment il a tiré parti des possibilités 

offertes par l'université. 

Vidéo de Silas Adekunle - https://www.youtube.com/watch?v=L5CMvD7orME   

Réfléchissez et répondez à la question suivante : Qu'est-ce qui empêche les gens de 

"saisir les opportunités" ? 

• Incertitude sur ce qu'il faut faire 

• Être négligent et ne pas saisir les opportunités 

• Ne pas s'ouvrir aux réseaux sociaux et ne travailler qu'avec un petit groupe de 

personnes connues 

• Ne pas être au courant de ce qui se passe déjà dans la communauté. 

Ressources de soutien 

Projet Entrecom4ALL Projet 

Entrepreneuriat4ALL 

Durée : 3 heures 

Niveau de compétence : CEC2 

 

https://www.youtube.com/watch?v=omqdkhSY4OE&feature=youtu.be
http://entrecom4all.eu/
https://entrepreneurship4all.eu/
https://entrepreneurship4all.eu/

